Allianz @)

O co pytamy przed przystgpieniem
do grupowego ubezpieczenia

na zycie z ubezpieczeniowym
funduszem kapitatowym (UFK)

Informacja dotyczaca badania potrzeb

Zgodnie z przepisami prawa, przed wyrazeniem przez ubezpieczonego zgody na objecie ochrong
ubezpieczeniowg w ramach grupowego ubezpieczenia na zycie z UFK, mamy obowigzek uzyskac od niego
w formie ankiety informacje dotyczace jego potrzeb, wiedzy i doswiadczenia w zakresie ubezpieczen na
zycie i inwestycji oraz jego sytuacji finansowej. Przekazanie tych informacji jest dobrowolne.

Pozwoli nam to oceni¢, czy umowa ubezpieczenia grupowego z UFK, do ktdrego ubezpieczony
przystepuje, jest odpowiednia do jego potrzeb. Ankiete przeprowadzamy w formie elektronicznej.

I. WSKAZANE POTRZEBY UBEZPIECZENIOWE Jaki jest preferowany okres uczestnictwa w
ubezpieczeniu?

Ktore z okreslen w sposob najbardziej trafny Ponizej roku;

charakteryzuje cel przystgpienia przez Ciebie do tej Od roku do 3 lat;

umowy ubezpieczenia? Od 3 do>5 lat;

Od 5 do 10 lat;

Tylko cel ochronny - nie chce gromadzi¢ srodkéw w UFK;
Powyzej 10 lat.

Cel ochronny z dodatkowym elementem inwestycyjnym -
wazniejsza jest dla mnie odpowiednia ochrona

ubezpieczeniowa; Il. SYTUACJA FINANSOWA UBEZPIECZONEGO

Cel inwestycyjny z dodatkowym elementem ochronnym -

wazniejsze jest dla mnie gromadzenie srodkéw w UFK; Jakie jest Twoje gtéwne Zrédto dochodéw?
Umowa o prace;

W jaki sposéb chcesz finansowac sktadke? Umowa zlecenie lub inna umowa cywilnoprawna;

Nie dotyczy (sktadka jest finansowana przez pracodawce); Wrtasna dziatalno$¢ gospodarcza;

Preferuje regularne optacanie sktadki zgodnie z umowa (tj. Emerytura lub renta;

miesiecznie, kwartalnie, pétrocznie albo rocznie) z Dochdd z inwestycji;

mozliwoscig dodatkowych wptat nieregularnych; Inne.

Preferuje sktadke jednorazowa.
Czy oprdcz powyzej wymienionego zrédta dochodéw

Jaka jest preferowana suma ubezpieczenia w w Twoim budzecie znajduja sie dodatkowe $rodki na
umowie? finansowanie sktadki?

Ponizej 20 000 PLN; Tak, np. spadek, darowizna, inwestycje, oszczednosci;

20 001 - 50 000 PLN; Nie;

50 001 - 100 000 PLN; Odmawiam odpowiedzi.

Powyzej 100 000 PLN.



Czy obecnie posiadasz instrumenty i produkty
finansowe np. jak: akcje, obligacje, jednostki
uczestnictwa w funduszach inwestycyjnych, lokaty
bankowe lub lokaty strukturyzowane?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy Twoja sytuacja pozwala na finansowanie sktadki
w diugim okresie?

Tak;

Nie;

Nie dotyczy (sktadka jest finansowana przez pracodawce);
Nie wiem.

Jaka kwota miesiecznie dysponujesz po
pomniejszeniu o zobowigzania finansowe (np.
czynsz, optaty eksploatacyjne, alimenty, kredyt)?
Ponizej 2000 PLN;

Od 2000 do 3000 PLN;

Powyzej 3000 do 5000 PLN;

Powyzej 5000 do 10000 PLN;

Powyzej 10000 PLN.

Jaka kwote w ramach miesiecznego budzetu jestes
w stanie przeznaczy¢ na finansowanie sktadki
ubezpieczeniowej?

0 PLN (sktadka jest finansowana przez pracodawce);
Ponizej 100 PLN;

Od 100 do 250 PLN;

Powyzej 250 do 500 PLN;

Powyzej 500 PLN.

Jaka czes¢ sktadki chciatbys przeznaczyé na
gromadzenie srodkow w UFK?

0%;

ponizej 10%;

od 10% do 25%;

powyzej 25% do 50%;

powyzej 50% do 75%;

powyzej 75%.

lll. TOLERANCJA UBEZPIECZONEGO NA RYZYKO

Odpowiedzi na nastepne cztery pytania stuzg ocenie
Twojej tolerancji na ryzyko.

Inwestowanie wiaze sie z ryzykiem. Jaka mozliwg
strate wartosci zgromadzonych srodkow jestes w
stanie zaakceptowac w trakcie i na koniec
inwestycji?

Nie akceptuje zadnej straty;

ponizej 10%;

od 10% do 20%;

powyzej 20%.

Jak zachowasz sie, gdy Twoja inwestycja spadnie od
10% do 20%?

Dokupie fundusze - chce skorzystaé ze spadku cen;

Nic nie robie - czekam na stabilizacje;

Sprzedaje fundusze - obawiam sie dalszego spadku.

Jakie ryzyko inwestycyjne akceptujesz?

Akceptuje niskie ryzyko straty, co moze oznaczaé¢ mniejsze
zyski;

Akceptuje umiarkowane ryzyko straty z mozliwymi
umiarkowanymi zyskami;

Akceptuje srednie ryzyko straty, ktére moze wigzad sie ze
srednim zyskiem;

Akceptuje wysokie ryzyko straty, ktére moze wigzaé sie z
wyzszym potencjalnym zyskiem.

Jakie sg Twoje obecne oczekiwania dotyczace
umowy ubezpieczenia na zycie z UFK?

Oczekuje tylko zyskow;

Akceptuje, ze moge straci¢ czes¢ wptaconych srodkow;

IV. DOSWIADCZENIE UBEZPIECZONEGO W
INWESTOWANIU

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w lokaty bankowe?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w obligacje skarbowe?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w ubezpieczenia na zycie z
UFK?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w fundusze inwestycyjne?
Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w akcje?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates/-as lub
obecnie inwestujesz w inne instrumenty (np.
waluty, obligacje przedsiebiorstw)?

Tak;

Nie;

Nie pamietam.



Jaki byt cel nabycia tych produktéow?
Zabezpieczenie $rodkow dla bliskich;
Dodatkowe srodki na emeryture ;

Srodki na dobry start dla dzieci;
Inwestowanie wolnych srodkéw;

Nie pamietam.

Jak oceniasz swojq wiedze i doswiadczenie na temat
ubezpieczen na zycie lub produktéow
inwestycyjnych?

Brak;

Niska;

Umiarkowana;

Srednia;

Wysoka;

Nie wiem.

V. WIEDZA UBEZPIECZONEGO DOTYCZACA
INWESTOWANIA

Jakie jest Twoje wyksztatcenie?

Podstawowe;

Zawodowe;

Srednie ekonomiczne;

Srednie nieekonomiczne;

Wyzsze ekonomiczne/finansowe;

Wyzsze o innym profilu niz ekonomiczne/finansowe;
Odmawiam odpowiedzi.

Czy Twa@j zawodd jest zwigzany z dziatalnoscia
wymagajqca wiedzy o rynku finansowym i jego
produktach?

Tak;

Nie;

Nie wiem.

Jak ocenisz stopien znajomosci i zrozumienie
podstawowych pojec finansowych, takich jak ryzyko
inwestycyjne i zaleznos$¢ miedzy ryzykiem a stopa
zwrotu?

Nie posiadam wiedzy w tym zakresie;

Posiadam raczej umiarkowana wiedze w tym zakresie;
Posiadam dobrg wiedze w tym zakresie.

Co wedtug Ciebie oznacza ryzyko inwestycyjne?
Moge osiggnac tylko zysk;
Moge osiggnac zysk, ale réwniez moge poniesc strate.

Jak oceniasz stopien znajomosci i zrozumienie
gtéwnych cech i ryzyk, zwigzanych z ubezpieczeniem
na zycie z UFK?

Nie posiadam zadnej wiedzy;

Wiem jak dziataja ubezpieczenia na zycie z UFK.

Czy osiggniecie przecietnie wyiszych zyskow z
inwestycji wigze sie na ogét z wiekszym ryzykiem?
Tak;

Nie;

Nie wiem.

Czy ubezpieczenia na zycie z UFK gwarantuja
osiggniecie zysku?

Tak;

Nie;

Nie wiem.

Czy wczesniejsze rozwigzanie umowy ubezpieczenia
na zycie z UFK moze wigzac sie z koniecznoscia
ponoszenia optat?

Tak;

Nie;

Nie wiem.

Czy historyczne wyniki UFK stanowig gwarancje
uzyskania podobnych wynikéw w przysztosci?
Tak;

Nie;

Nie wiem.

Czy rozumiesz, ze wartos¢ jednostki UFK moze
zmienia€ sie w czasie i wptywa na wartos$é Twojej
inwestycji?

Tak;

Nie;

Nie wiem.

Czy wiesz, ze ubezpieczyciel w umowie
ubezpieczenia na zycie z UFK nie gwarantuje
osiggniecia okreslonych wynikéw (za wyjatkiem
gwarancji przyrostu wartosci jednostki w ramach
funduszu Gwarancji Zysku i braku spadku wartosci
jednostki w ramach funduszu Gwarantowanego)?
Tak;

Nie.

Czy wiesz, ze wczesniejsze zakonczenie inwestycji
moze wigzac sie z utratg czesci lub catosci kapitatu?
Tak;

Nie.

Niniejszy materiat stanowi wtasnos¢ Towarzystwa
Ubezpieczen Allianz Zycie Polska Spétka Akcyjna z
siedzibg w Warszawie. Materiat ten nie stanowi
oferty w rozumieniu kodeksu cywilnego, wzorca
umownego, czesci umowy ubezpieczenia ani
propozycji zawarcia umowy ubezpieczenia.



